
法律実務のためのエージェンティック  A I

Lawra.
法律実務のためのAI — 多言語対応、ソブリン展開可能、教育ファ

ースト。
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今なぜか

資本は法律AIに——そしてラテンアメリカに
——投票している

Harvey AI — 155億ドル。Diffusion と Lightspeed の共

同リードによる5億5,000万ドルのラウンド後（2026年9

月、TechCrunch による）。3月の110億ドルから上昇。

Enter — LatAm初のリーガルテックユニコーン、$1.2B

（2026年5月）。Founders FundとRibbit Capitalが主導

する$100M以上のシリーズB。

Lawraは両シグナルの交差点に位置する。多言語対応＋LatAmアンカー＋ソブリン展開可能。



問題

弁護士はAIを求めている。しかし道筋がな
い。

83%が5年以内にAIが実務を再編すると予想；戦略を持つのは20%未満。

ベンダーのノイズは耳をつんざく。ハルシネーションリスクは現実。倫理規則は進化中。

既存リーダー（Harvey、CoCounsel、Luminance）はAmLaw 100にのみ販売——英語で。

ラテンアメリカの弁護士は約200万人。彼らの言語や管轄ドクトリンを扱える主要プレーヤーはゼロ。



ソリューション

3つのレイヤー、1つの会社

コンテンツ＋教育

9 言語で1,800ページ以上、20以

上の無料インタラクティブツール

— 一般に無料公開。体系的な学習

プログラム、95以上の書類を揃え

た会社設立ライブラリ。パーソナ

ライズされた学習は、標準コホー

トには無料で、個別のコーチング

とサポートを付けてカスタマイズ

する場合は有料で提供されます。

1 AI Suite — フリーミアム、階層型

成長を続けるAIツールと自律型リ

ーガルエージェントのカタログ。B

asicは無料の基礎的な利用をカバ

ーし、Optimumはアクティブなア

シスタントと最もよく使われるワ

ークフローを追加し、Premiumは

エージェンティックなポートフォ

リオ全体を解放します。各ティア

は個人弁護士、法律事務所、企業

法務部門それぞれに個別に価格設

定され、発展途上国と先進国の市

場で差別化された価格設定がなさ

れています。

2 サービス

アセスメント、コンサルティン

グ、ケース導入、デジタルツイ

ン、研修、講演、ソブリンスイー

ト、インハウス大量訴訟、Lawra

Contracts。課金は柔軟 — 一回払

い（プロジェクト、固定範囲、ワ

ークショップ）または継続（アド

バイザリー顧問、継続コンサルテ

ィング、サブスクリプション連動

導入）。
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競合との差別化

Harvey／CoCounsel／Luminanceが強い場所
では戦わない

ENGLISH  · HORIZONTAL MULTILINGUAL  · HORIZONTAL

ENGLISH  · NARROW MULTILINGUAL  · NARROW
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✓ エージェンティック AI コア — 自律型 AI リーガルエ

ージェント 10体（ツールにとどまらない）。弁護士と並
走し、マルチステップのワークフローを実行する。

✓ LatAmアンカー — 次の20億弁護士時間で無競争。

✓ 教育＋ツール＋コンサルティング — 競合はツールの

み。

✓ ソブリン展開 — 競合はSaaSのみ。

✓ 透明な料金 — 競合は非公開／エンタープライズの

み。

✓ 独自コーパス持ち込み＋ドクトリン設定 — 競合はロ

ックイン。



製品ポートフォリオ  ·  実務分野別

10+の法律実務分野にわたって。すべて稼働
中。

100+
AI Suiteツール

10+
実務分野カバレッジ

50+
自律型法律エージェン

ト

1,80
0+
ライブページ

今日の深度分布（正直に）

充実 商務 · 法人 · 訴訟

拡大中 雇用 · プライバシー · 知的財産 · 規制 · AIガバナンス

ロードマップ 家族 · 税務

ベーパーウェアはありません。すべてのツールは今日、有料顧客がそのまま使えるレベルのアウトプットを出します。AI Suiteに

は50以上の自律型リーガルエージェントが含まれます — AI Judge、Brief、Lawra Incorporate、Lawsuit Assembly、Conflict

Check、Settlement Valuation、E-Filing、AI Lawyer、Workflows、Monitors、さらにベンダー契約レビュー、DPA、DSAR、

契約終了、商標クリアランス、準備書面のドラフティング、証言録取の準備、督促状などをカバーする、強化·適応させたエージ
ェントのポートフォリオです。Lawra Incorporateはフリーミアムの階層型ジェネレーターとして製品化された95以上の法律文書

を提供します。



トラクション

資金調達前から構築済み

製品 — 成長を続ける50以上のセルフサーブAIツールと自律型リーガルエージェントのカタログ（無料のPractic

eツール＋階層型AI Suite＋Lawra Contracts、Lawra Incorporate Premium、Sovereign Suiteなどの製品バン

ドル）。競合が持たない独自の製品を含みます — Council of Jurists、Trial Simulator、Lawsuit Assembly、Co

nflict Check、Settlement Valuation、E-Filing。ソースパネルはすでに公開済みで、検証済み引用という基盤を
持ちます。9 言語で1,800ページ以上の教育コンテンツを一般に無料公開しています。

サービス — Lawraの人間があなたのチームと並走：アセスメント、コンサルティング、研修、講演。成果物は判

断力と時間の純粋な専門家エンゲージメント。

ソリューション — 高価値な成果のための製品＋サービスの組み合わせ：ケース導入、デジタルツイン、インハ

ウス大量訴訟。エンタープライズグレードのポジショニング、より手厚い展開、高ACV。

ビジネスモデル — 個人弁護士、法律事務所、企業法務部門向けのフリーミアム階層型モデル（Basic · Optimum

· Premium）で、発展途上国と先進国で価格を差別化しています。サービスおよびソリューションは一回限り
（プロジェクト、固定スコープ、ワークショップ）または継続課金（リテイナー、アドバイザリー、サブスクリ

プションに紐づく実装）で請求されます。



市場

大きく、成長速度が高く、私たちのスライス
は無競争

$1.1T
グローバル法律サービス（2025

年）

$15B+
2030年の法律AI（CAGR 〜38%）

〜2M+
LatAmの弁護士＋私たちのアドレ

ッサブル中堅市場に5M+名

私たちのアドレッサブルスライス——多言語中堅市場＋LatAm＋ソブリン展開可能エンタープライズ——は保守的な浸透率で203

0年に<strong>$1.5B–$3.5B</strong>。LatAm以外にも：イベリア半島、ルソフォンアフリカ、アジア太平洋多言語事務所、E

U/カナダ中堅市場。



市場参入戦略

ボトムアップファースト。エンタープライズ
がついてくる。

1. 無料コンテンツ＋ツールが弁護士に直接届く。

2. セルフサービスのBasic層AI Suiteサインアップ。営業コールなし。

3. 個々のユーザーがツールを事務所に持ち込む。

4. 事務所アセスメント → 研修 → 事務所SaaS → コンサルティング → デジタルツイン／ソブリン。

5. ファウンダーの講演＋オピニオン＋サイスターサイトが各レイヤーでインバウンドを生成。



財務見通し

大胆な予測、リアルなアップサイド

$0M

$10M

$20M

$40M

$60M

$80M

$0.3–$0.7M

Y1

$2–$4M

Y2

$8–$15M

Y3

$40–$80M

Y5
Annualized recurring revenue · low–high scenario range

5年目 ARR：$40M–$80M · 営業利益率65〜75%

損益分岐点：14〜16ヶ月目

シード：500万ドルARR到達までに100万〜300万ドル。シリーズA：ARR2,000万〜5,000万ドルで1,000万〜2,500万ドル。カ

テゴリーの文脈（出典は事業計画に記載）：Harvey と Enter はいずれも約3年で数十億ドル規模の評価額に達しました。



ロードマップ

次に出荷されるもの

Q3 2026：

センサスモード · Lawra Monit

atAmドクトリンパック · Ant

c Legal抽出——最初の5つの

法適応エージェント（Vendor

Q4 2026：

Word＋OutlookアドインをAppSo

urceへ · Vault· MX/CO/BRでの最

初のエンタープライズパイロッ

ト。

2027：

SOC 2 Type 1とType II· Sovereign

Suiteリリース· クロスモデルコン

センサス· EU＋イベリア半島参入·

シリーズAトリガー。

2028年以降：

$40M+ ARRの軌道 · LatAm選

買収 · グローバル多言語リーダ

ップ · 継続か売却かの判断

チーム

チーム



チーム

規制、法律、テクノロジー実行にまたがる創業チームで、実務経験は合計で数十年に及びま

す。株主名簿に名を連ねるのはこの人々です。

Carlos Miranda Levy
創設者 · 最高イノベーション責任者

Stanford Digital Vision Fellow · CNNに取り

上げられたテクノロジーリーダー · エコノミ

スト · 4大陸にまたがる実務経験 · Coordinat

or of CEMI's Enhanced Intelligences · 多言

語対応（英語/スペイン語/フランス語/ポルト

ガル語）

Tanya Mejía-Ricart
アソシエイト · 上級副社長（法律·規制）

数十年の法律実務経験 · 不動産法、規制法、
税法、財産法、家族法 · Lawraを実際の法理

論に根付かせる

Ana Carolina Blanco Haché
アソシエイト · 知的財産·エンターテインメ

ント法担当 VP

オックスフォード大学LLM · 知的財産·エン
ターテインメント法 · AI Suiteの契約および

コンプライアンスの背骨



Ydarlis Gissel Cabrera Grullón
アソシエイト · CCO（最高商務責任者）

営業、デジタルメディア、戦略提携における
20年 · テレビ、ラジオ、デジタルメディア、

フードデリバリー流通

Fabiola Herrera
アソシエイト · 規制対応·政府関係担当上級

副社長

元ドミニカ共和国中央銀行副部長 · 金融分野

のサイバーセキュリティ法制の起草 · CSIRT

を設立 · Banking Clearing Houseを統括

Luishy Medina
アソシエイト · CTO

ブロックチェーン · IoT · 通信 · システムアー

キテクチャとオーケストレーション · AI · ビ

ッグデータ · 世界銀行との協働経験 · シリコ

ンバレーHACKTアラムナイ

資金使途

$1Mの使い道

18ヶ月の事業運営期間。ARRを牽引する項目に沿った資金配分：Stripeペイウォールの

リリース、エンタープライズ営業の採用、調達手続きを解除するコンプライアンス認証

の取得。

25%

25%
20%

15%

10%

$1M
ROUND SIZE

25% エンジニアリング＋製品

25% セールス＋カスタマーサクセス

20% マーケティング＋GTM

15% コンプライアンス＋法務

10% クラウドインフラ＋AI API

5% リザーブ＋ランウェイバッファ



お願い

最高の入札者より戦略的パートナーを
$6,000,000 プレマネー / $7,000,000 ポストマネーで $1,000,000 を調達しています。これは会社

の 14.29% に相当します。本ラウンドはプライスドエクイティであり、SAFEではありません：バリ

ュエーションキャップなし、ディスカウントなし、MFN条項なし。最低出資額は $25,000。$250,0

00 以上には比例引受権、$500,000 以上には取締役会オブザーバー枠が付随します。

ネットワーク。販路。管轄専門知識。業界人脈。私たちは資本だけでなく戦略的価値をもたらす投資
家——最高値入札者よりも戦略的パートナー——を優先します。

会話を始める 事業計画を読む →

http://127.0.0.1:38935/ja/investors/business-plan/


ありがとうございまし

た.
Lawra · Carlos Miranda Levy · 2026年

会話を続ける

CEMI 拡張知能コーディネーター

invest@lawra.io  business@lawra.io·

Carlos Miranda Levy


