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POR QUE AGORA

O capital esta apostando em IA juridica — e
na America Latina

A Lawra esta na intersecao dos dois sinais. Multilingue + ancorada na LatAm + implantacao soberana.



O PROBLEMA

Advogados querem IA. Nao téem um caminho.



A SOLUCAO

Trés camadas, uma empresa
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COMO COMPETIMOS

Nao lutamos onde
Harvey/CoCounsel/Luminance sao fortes
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PORTFOLIO DE PRODUTOS - POR AREA DE PRATICA

Cobrindo 10+ areas de pratica juridica. Tudo
operacional.

DISTRIBUICAO DE PROFUNDIDADE HOJE (HONESTA)
PROFUNDO ' Comercial - Corporativo - Contencioso
EM CRESCIMENTO ) Trabalhista - Privacidade - Pl - Regulatorio - Governanca de IA

ROADMAP Familia - Tributario

Nenhum vaporware. Toda ferramenta entrega output pronto para cliente pagante hoje. O Al Suite inclui mais de 50
agentes juridicos autbnomos — Al Judge, Brief, Lawra Incorporate, Lawsuit Assembly, Conflict Check, Settlement
Valuation, E-Filing, Al Lawyer, Workflows, Monitors, além do nosso portfolio ampliado e adaptado de agentes cobrindo
revisao de fornecedores, DPA, DSAR, rescisao, clearance de marca, redacao de peticoes, preparacao de depoimento,
notificacOes extrajudiciais e mais. O Lawra Incorporate entrega mais de 95 documentos juridicos produtizados como um
gerador freemium em niveis.



TRACAO

Construido antes de captar



MERCADO

Grande, em rapido crescimento e nossa fatia
¢ incontestada

Nossa fatia enderecavel — mercado médio multilingue + América Latina + enterprise implantavel soberanamente — é de
<strong>$1,5B-$3,5B</strong> até 2030 com premissas conservadoras de penetracdo. Além da América Latina: Ibéria,
Africa luséfona, empresas multilingues da Asia-Pacifico, mercado médio da UE/Canada.



ENTRADA NO MERCADO

De baixo para cima primeiro. Enterprise vem
depois.



PERSPECTIVAS FINANCEIRAS

Projecoes ousadas, upside real
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Annualized recurring revenue - Jow-high scenario range

Series Seed: US$ 1TM-US$ 3M para chegar a US$ 5M de ARR. Series A: US$ 10M-US$ 25M com US$ 20-50M de ARR.
Contexto de categoria, com fonte no plano de negdcios: Harvey e Enter alcancaram avaliacdes de bilhdes de délares em
cerca de trés anos.



lodo Consenso - Lawra

itors- pacotes de doutrina

I - Extragao Anthropic Legal
— primeiro

ROADMAP

O que vem a seguir

SOC 2 Tipo 1 e depois Tipo II-
Sovereign Suite disponibilizada-
Consenso cross-modelo- entrada

Add-ins Word + Outlook
(AppSource) - Vault: primeiros
pilotos enterprise no MX/CO/BR.

O TIME

O tme

Trajetoria de ARR $40M

aquisicoes seletivas na Am

Latina - lideranga multilin:
global



Um time fundador que abrange execugao regulatéria, juridica e tecnoldgica, com
décadas de pratica combinada. Estes sdo os humanos no cap table.

Carlos Miranda Levy
FUNDADOR - INOVADOR-CHEFE

Fellow do Stanford Digital Vision Program -
lider tecnolégico reconhecido pela CNN -

economista - atuagcdo em quatro
continentes - Coordenador das
Inteligéncias Aprimoradas da CEMI -
multilingue (EN/ES/FR/PT)

Tanya Mejia-Ricart
ASSOCIADA - VP SENIOR DE DIREITO E
REGULAMENTACAO

Décadas de pratica juridica - Direito
Imobiliario, Regulatério, Tributario,
Patrimonial e de Familia - fundamenta a
Lawra em doutrina real

Ana Carolina Blanco Haché

ASSOCIADA - VP DE PROPRIEDADE
INTELECTUAL E DIREITO DO
ENTRETENIMENTO

LLM por Oxford - Direito de Pl e
Entretenimento - a espinha dorsal de
contratos e conformidade do Al Suite



USO DOS FUNDOS

Para onde vai o $1M

Horizonte operacional de 18 meses. Alocacao alinhada ao que impulsiona o ARR:
lancamento do paywall do Stripe, contratacoes de vendas enterprise e
certificacdes de conformidade que desbloqueiam compras.

® 25% Engenharia + Produto

25% Vendas + Customer Success

® 20% Marketing + GTM

$1M

ROUND SIZE 15% Compliance + Juridico

@ 10% Infra Cloud + APIs de IA

5% Reserva + Buffer de Runway



A PROPOSTA

Parceiros estratégicos antes do maior lance

Estamos captando $1,000,000 a $6,000,000 pré-money / $7,000,000 pds-money, o que
representa 14.29% da empresa. E participacdo societaria precificada, ndo um SAFE: ndo ha
cap de valuation, ndo ha desconto e ndo ha clausula MFN. Ticket minimo $25,000. Tickets a
partir de $250,000 tém direito de pro-rata; a partir de $500,000, assento de observador no

conselho.

Rede de contatos. Distribuicao. Expertise jurisdicional. Relacbes setoriais. Priorizamos
investidores que trazem mais do que capital — parceiros estratégicos, nao o maior lance.

Iniciar a conversa


http://127.0.0.1:38935/pt/investors/business-plan/

Obrigado.
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Continuar a conversa

Carlos Miranda Levy

Coordenador das Inteligéncias Aprimoradas da CEMI

invest@lawra.io - business@lawra.io



